
Data de Fundação
Fevereiro de 2001.

Sede
Oeiras, Portugal.

Escritórios
Portugal. 
Através da sua participada Key Knowledge Systems 
(especializada em Enterprise Performance Management), também 
está presente em Angola, Reino Unido, Itália e República Checa.

CEO
Bruno Marques.

Volume de Negócios
2008 – 2,5 milhões de Euros (previsão)
2007 – 1,8 milhões de Euros

Equipa
2008 – 45 Colaboradores (previsão)
2007 – 35 Colaboradores

Mercados-Alvo
Banca, Comércio, Construção, Imobiliário, Distribuição, Industria de 
Produção e Transformação, Sector Público – Administração Local e 
Central, Telecomunicações e Transportes.

Alguns Clientes
Grupo Bernardino Gomes, Grupo Rolear, Grupo Nutrinveste,  
SOLMATE, Jerónimo Martins, Auto Europa, Águas do Algarve, BES, 
TAP, Vodafone, Ministério das Finanças, Central de Cervejas, ISQ, 
Sonae, Galp Energia, TMN, TV Cabo.

Oferta
Soluções Verticais – soluções pré-configuradas do sistema mySAP 
Business Suite, alicerçadas nas melhores práticas de negócio e 
adaptadas à realidade do sector a que se destinam. Soluções 
chave-na-mão desenvolvidas internamente e certificadas pela SAP:

 • Y.make (sector do comércio de materiais de construção) 
 • Y.build (sector da construção)
 • Y.sell (sector do retalho/comércio)
 • Y. Project (sector da prestação de serviços) 

Soluções à Medida - Soluções customizadas de acordo com as 
necessidades específicas do cliente, e também baseadas em SAP.

Consultoria - Prestação de serviços de consultoria em projectos 
SAP, com gestão de projecto HYFAS ou integração nas equipas de 
parceiros.

Parceiros
Estruturais – SAP
Estratégicos – Deloitte, Novabase, OutSystems
Operacionais – Imagine Virtual, Altran Cis, Consiste, Aptra

Posicionamento
A HYFAS posiciona-se no mercado das PME, no desenho de 
soluções, na gestão de projectos e no acompanhamento de 
implementações SAP.

Missão
A HYFAS assume como sua missão resolver os problemas de gestão 
estratégica e operacional dos seus clientes, ajudando-os no 
caminho do sucesso. Para tal, tem uma abordagem diferenciada 
em que o ROI – Return on Investment começa no momento do 
contacto do cliente.

Visão
A HYFAS tem a visão de tornar as organizações mais ágeis, 
eficientes e produtivas. Quer seja através de solução chave-na-
mão, soluções customizáveis ou serviços de consultoria, a HYFAS 
pretender ter sempre a resposta certa para todos os requisitos dos 
seus clientes.

Cultura
A HYFAS acredita que o maior capital é o humano. A sua cultura 
baseia-se em transformar continuamente um grupo de consultores 
numa equipa de consultoria. Uma equipa motivada, que todos os 
dias se supera, compreende as necessidades dos clientes, 
envolve-se na sua realidade e responde da melhor forma aos 
desafios colocados. Tudo para que o resultado seja a satisfação 
plena sobre o trabalho realizado (por parte do colaborador, 
HYFAS e Cliente).

Valores
A HYFAS é uma empresa que preconiza um conjunto de valores 
essenciais na sua estratégia de crescimento: ética em qualquer 
relação com clientes, parceiros e colaboradores; inovação e 
excelência em todas as soluções que desenvolve; e motivação para 
superar sempre as expectativas dos clientes.

Contactos
HYFAS Consulting
Consultoria Informática e de Gestão, Lda.
EDIFICIO ORANGE • OEIRAS
RUA HENRIQUE CALLADO Nº6 - B23, LEIÃO
2740-303 PORTO SALVO • PORTUGAL

t: (+351) 214 278 600
f: (+351) 214 265 480
e: info@hyfas.pt

www.hyfas.pt

Sobre a HYFAS

A HYFAS (Helping You Find a Solution) é uma empresa tecnológica que actua no mercado das PMEs através da disponibiliza-
ção de serviços de consultoria, desenvolvimento de soluções verticais, gestão de projectos e acompanhamento de implementa-
ções SAP. Actualmente é o segundo maior VAR (Value Added Reseller) da SAP no mercado nacional e atingiu o estatuto de 
Gold Partner. Com uma equipa de 40 consultores 100% certificados pela SAP, a HYFAS aposta fortemente em I&D para o 
desenho de soluções verticais próprias (configurações do mySAP Business Suite) que respondem às necessidades específicas de 
sectores-chave da economia. Em 2007 a empresa atingiu um volume de negócios de 1,8 milhões de euros e este ano prevê que 
este valor cresça para os 2,5 milhões de euros.


